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Bilan commercial
1. OBJECTIFS
Le Bilan commercial est un élément qui a été repris de Vitigestion.

Le Bilan commercial est défini par un ensemble de paramétrage qui constituera une édition dont les objectifs
sont :

v" Avoir une vue d’ensemble de I'activité de la société sur plusieurs années.

v Exporter sous la forme d’'un fichier Excel des informations statistiques.

2. LE PARAMETRAGE

Le paramétrage est accessible depuis le menu Statistiques\Bilan commercial

—Parametrage
Péripdicité

2015

Unité statistique [QTE =| auantite

Paramétrage ...

—Edition

iy Imprimer .

2.1 Zone « Périodicité »
2.1.1 Définir une périodicité par défaut

Etape 1: aller dans Parameétres\Tiers\Paramétres généraux\Clients\Période de calcul des

statistiques
Préférences : Période de calcul des statistiques
| Rechercher el @ - Mode de calcul des statistiques clients
Tiers généraux @
lients L
c (@ Par année
Zones libres
Famille et pays
° Période de calcul des statistiques (O Par exercice comptable

Fournisseurs @
GRC ®

| Comntahilisation (=]

Etape 2 : cocher « Par année » ou « Par exercice comptable »
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Bilan commercial
2.1.2 Choix « Année »

A coté du choix « Année » coché, s'affichera I'année précédente a celle de la date d’entrée dans le dossier.

Exemple : Si le client entre dans I'application a la date du 07/05/2020, il sera sur I'année 2019 par défaut.

07/05/2020

Accueil Ventes Articles Stocks et compta. matidgre Achats  Statistigues O

® Bilan commercial (%)
Paramétrage
= Périodicité
::: e
* Anneée 019
—

@Vous pouvez modifier manuellement I'année proposée.
2.1.3 Choix « Exercice »

Le choix « Exercice » reprend les dates d’exercice paramétrées dans le dossier.

f+ Exercice 1213 @ Période du 01/08/2012 au 310772013

2.2 Zone « Unité statistique »

L'unité statistique correspond a l'unité de base pour le calcul des statistiques du bilan commercial.

Unité statistique

Paramétrage ...

@ Equivalent 75
Mombre de colis
‘Equivalert 75
Clantité

Cluantité unitaire
“olume

2.3 Bouton « Paramétrage ... »

Le résultat de I'édition du bilan commercial dépendra des filtres choisis dans chacun des onglets.
2.3.1 Onglet Général

v’ Le paramétrage des bornes est nécessaire pour I'édition de I'analyse 4. Les valeurs sont modifiables et il est
possible de définir jusqu"a 7 tranches de valeurs qui doivent étre croissantes.

@II est possible de supprimer une ligne avec le clic-droit.
v Le nombre indiqué dans la case « Activités des .... plus importants clients » va étre utilisé dans I'analyse 4.

v Le taux de TVA est repris dans plusieurs analyses du bilan commercial.

@ La liste des codes de TVA disponible est celle des codes TVA d'Isacompta.
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Bilan commercial

q Paramétrage du bilan commercial ot

: Général I Socigtés ] D épiits ] Tranzporteurs

Bornes statistigues

Unité statistigue choisie : Eguivalent 75

Libellé | valeur A
Borne 1 : Mombre d'éguivalent 75 cl <= 24 24

_Elurnez: Mombre d'équivalent 75 cl <= 48 43

_EurnEB: Mombre d'équivalent 75 cl <= 95 06

_Eh:lrne4: Mombre déguivalent 75 cl <= 200 200

B Borne 5 : Mombre d'équivalent 75 cl = 200 9959099950

: Borne 6 : Mombre d'éguivalent 75 ¢l {non définie) Actions du clic-droit

b |Borne 7 : Nombre d'équivalent 75 ¢l (non définie) I:l

Supprimer |

Activité des |20 plus importants clients

TWA pour le calcul du prix unitaire TTC W3 ﬂ Taux |20 ﬂ

& OK A Annuler |

2.3.2 Onglet Sociétés

@L’onglet Sociétés apparait seulement si le dossier a I'option multi-sociétés, sinon l'onglet n‘apparait
pas.

v On y retrouve la liste des sociétés du dossier qui peuvent étre utilisée pour éditer le bilan commercial.
Cocher la case pour la sélectionner.

v" Possibilité de tout sélectionner ou tout désélectionner par le clic droit.

@Si on ne sélectionne qu’une seule société et que I'on passe dans l'onglet Dépodts on aura le message :

Avvertissement >

La liste des dépéts a été réinitialisée.

l.\'

Cela signifie que le fait de sélectionner une seule société va réduire le nombre de dépots possibles. Seuls les
dépots de la société pourront étre sélectionnés.
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Bilan commercial

q Paramétrage du bilan commercial =

Général |Sociétés | Dépdts I Tranzporteurs I
Sélectionnez les sociétés gue vous souhaitez cumuler dans le bilan commercial.

Code |Libelé | | A
LAURA Laura v
VIGNE Démonstration Isavigne v

Actions du clic-droit
Tout sélectionner

Tout désélectionner %

v OK a Annuler |

2.3.3 Onglet Dépots

@Si le dossier n‘a pas de dépots, I'onglet n’apparait pas.

v On retrouve la liste des dép6ts qui peuvent étre utilisés pour éditer le bilan commercial. Cocher la case pour
le ou les dépdts a prendre en compte.

v' Possibilité de tout sélectionner ou tout désélectionner par le clic droit.

q Paramétrage du bilan commercial it

Fénéral I Sociétés | Dépots | Transporteurs I

Les ventes effectuées a partir des dépits cochés seront comptabilisées dans la rubrigue “En dépits-relais™ de la répartition des
ventes par type de distribution.

Code |Libetie | ] "

LAURA Laura r
|anDPa | AnDRE r
[ [ANDPAFO |andpa four r
" |Bacie BACHELET r
" |oero1 DEPO1 r
" [marre de la Marre r
B VIGNE Démenstration Isavigne r

r

Actions du clic-droit
Tout sélectionner

Tout désélectionner

4;' 0K a Annuler |
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Bilan commercial

2.3.4 Onglet Transporteurs

v" La liste des transporteurs est la méme que celle indiquée dans Ventes\Transporteurs. Cocher la case
pour le ou les transporteurs a prendre en compte dans le bilan commercial.

v" Possibilité par le clic droit de tout sélectionner ou tout désélectionner.

q Paramétrage du bilan commercial x

Général I Sociétés I Dépdts I Transporteurs I

Les ventes affectées aux transporteurs cochés seront comptabilisées dans la rubrigue “Livraison par nous-mémes” de la
répartition des ventes par type de distribution.

Code |Libene | ~
DANZA DANZAS r
MITJA MITJAVILLE r
MORTELECQUE i . .
m r Actions du clic-droit

Tout sélectionner
Tout désélectionner

JJ OK & Annuler |

3. L'EDITION DU BILAN COMMERCIAL

Fal i . . n
Pour éditer le bilan commercial, il faut cliquer sur le bouton == "MPMMEr . | o1 arrive ensuite sur une fenétre

classique de parameétres pour I'apercu écran, I'impression, I'enregistrement du fichier et I'envoi par mail.

Cj Choix des paramétres X

Forme IFRI'.'IEIEI ﬂ Nb exemplaires I 1%

—Options de sortie

—Forme

@ jmprimanisl | =
™ Ecran

™ Fax I j
" Fichier " Exporter les données dans un fichier texte

(& Exporter au format POF
Chemin {ex: C:\Mes Documents\Mon_Mom_De_Fichier)
II::".‘.-'EFESID NSV 37011 TUsaGCWp\Exporty. pdf Parcourir.

I~ Erveovver par E-hisil .

Adresse

o 0K 9 Annuler |
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3.1

Le sommaire

Il affiche la liste des analyses qui composent le bilan commercial.

Bilan commercial

S
VOTRE BILAN COMME RQIE@
Ay

-

[

©on

=]

]

SOMMAIRE
. Viotre activité durant I'année 2019

. Répartition mensuelle de vos ventes sur I'année 2019

Dynamis me de votre clientéle
a) Nombre de clients

b) Dynamisme de votre clientéle C.}Q’

. Répartition de vos ventes par tranche de volume et non@e factures

a) Pour l'année 2019
b) Pour l'année 2018
c) Pour l'année 2017
d) Activité réalisée par le plus important client (en terme de Equivalent 75) etles 20 plus importants clients

. Répartition de vos ventes par gamme de produit

. Répartition de vos ventes par type de distribution

. Vlotre activité export

a) Nembre de clients étrangers actifs
b) Votre activité export

Bilan réalisé sur la (les) société(s) suivante(s):
VIGNE Démonstration |savigne

MB : Les montants sont exprimés en euros.

Les montarts, les quartités, les totaux sont arrondis a deux décimales.

Seuls les dients ayant une gquantité annuelle (pour les sociétés-activités choisies) supérieure & 0 ont &té retenus pour le bilan comm ercial.
(3ivous avez des dients avec des quantités annuelles nulles ou négatives, les résultats du bilan commercial seront difiérents de ceux de rédition de vos statistiques)

Edité le : 12/05/2020

Page 1

3.2

Analyse 1 : Votre activité durant I'année

1l reprend le Chiffre d'affaires, quantités vendues et prix unitaire moyen pour les années N, N-1 et N-2.

v" Le Chiffre d'affaires prend en compte toutes les factures, avoirs et tickets comptabilisés ou non sur la période.

v Le Prix unitaire :
PU HT = CA HT / quantité

PU TTC = PU HT * (1+ Taux de TVA paramétré dans le bilan commercial)
La formule pour la Variation est ((Valeur N — Valeur N-1)/Valeur N-1)*100

@Ces formules sont valables pour chacune des analyses.
Si le dossier n'a pas de famille de vins d‘appellation « Champagne », on obtient 3 pages :

- Chiffres d'Affaires global
- Chiffres d’Affaires des vins et alcools
- Chiffres d’Affaires pour les articles non vins et alcools

Si le dossier contient au moins une famille d'appellation « Champagne », on obtient 4 pages :

- Chiffres d’Affaires global

- Chiffres d’Affaires de Champagne

- Chiffres d'Affaires des vins et alcools autres que Champagne
- Chiffres d'Affaires pour les articles non vins et alcools

13.70.
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3.2.1 Chiffres d’affaires global

Cette page reprend le CA H.T pour les années N, N-1 et N-2.

Bilan commercial

.
ANALYSE 1 : Votre activité durant les années 2017, 2018, 2019 \Q\
Chiffre d’Affaires global sz\
NS
QO
fhinkss

2017 Q&ﬁm 2019

Chiffre d'affaires HT (en euros) 308,10 Q\Q 200,14 11 514,53 3749.21%
c§’

14 000 15 1|4‘527

12 000

101000

21000

6000

4000

2 000 2044 SREL

n_ﬁ
07 2018 2019
Evolution du Chiffre d'Affaires
Edité le : 12/05/2020 Page 2

3.2.2 Chiffre d’'affaires des vins et alcools

Cette page reprend le CA H.T et les prix unitaires pour les années N, N-1 et N-2 seulement pour les ventes
d'articles liés a une famille de type Vins et Alcools.

AMNALYSE 1 : Votre activité durant les années 2017, 2018, 2019 §
Chiffre d'Affaires des vins et alcools V}S
QO
2017 ISED 2018
Chiffre d'affaires HT {en euros) 308.10 c§</ 209,14 11 514,53 3T40.21%
Quantité convertie 250,00 (,Q\ 20,00 220267 740541%
Prix unitaire H.T tﬁ%— NG 10.32 523 -49,32%
Prix unitaire T.T.C (e 12,38 627 -40.35%
14 00D
1151453 12 10,32
12 000+ 11
10
10 00 X
P
50004 7 523
&
60004 pt
40004 4
EE 122
2 oo 3081 200,14 2
IE
o o
o7 2018 w1e 2017 018 2019
Evolution du Chiffre d'Affaires Prix Moyen de vente (en euros)
Edité le - 12/05/2020 Page 3
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Bilan commercial

3.2.3 Chiffres d’Affaires pour les articles non vins et alcools

Cette page reprend le CA H.T pour les années N, N-1 et N-2 seulement pour les ventes d’articles liés a une
famille de type Autres articles (famille DIVERS par exemple).

ACeT’re page n'apparait pas si vous avez choisi I'unité de statistique « Equivalent 75 »
dans le paramétrage.

ANALYSE 1 : Votre activité durant les années 20172018, 2019 Q\“-
Chiffre d'Affaires pour les articles non vins et alcools ’Q\
ox
Annees (_\ =
| 2017 20130 | 2013 ‘
|Chi‘rfre d'affaires HT (en euros) @V | 633,00 ‘
&
Q
o
Q
QO

700 =

o0

=00

0]

a0

200]

Ioné a [}

27 018 2019
Evolution du Chiffre d"Affaires

Eité le : 13/05/2020 Page 4

3.2.4 Exemple pour un dossier avec du champagne

AAALYEE 1 - Vet sctivits durant e sneee S04, 04D AN AHALTIE | Wiy syl el b ivsled N 1 N XD
Crefra o k¥garwy gobsl Chirae f M asrey de CPampagre
- - ]
e e =) [T =

1 it o LB s SAS ¥ et 0l e e By s v o ey

IRV 1 : Vikew el duraed lan aedan 3OHL 3GAE 30D

gy of A gy sy gl i i Sy ALY 1 Vs e e e e 11, 3000, 313

Chiin o AR Bires pow ba Bichen rion vk ot koo

Bt s (Pt B A,

Fomiarins e o et o A Feim My dhy e el
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3.3 Analyse 2 : Répartition mensuelle de vos ventes sur l'année

Bilan commercial

Elle reprend les ventes par mois pour les années N, N-1 et N-2 ainsi qu’un sous-total par trimestre.

[ 2eme trmastre
3 eme trmestre

Wl Periode sans vaieur [l Ter timesire
I 3ems trmestre

_/

Wl Periode sans v aeur [l Ter inimesire
[ 2ems tmestre [ 3ems timasire
0 deme tAmestre

-
\

Année 2017

Année 2018

ANALYSE 2: Répartition mensuelle de vos ventes sur I'année 201*9" Equivzg 2&5]'
A
’C)%‘Annees
2017 2018 ‘\_\ 2019
Janvier g(, 2,00
fevrier P -3,00
marg 7.00 N 7,00
Total 1er timestre 7.00 -8,00
avril 24300 \<./
mai [@e]
juin 600,00
Total 2eme trimestre 243.00 600,00
juillet 115,67
aolt 52,00
septembre 120,00
Total 3eme trimestre 287.67
octobre 1.00 1 316,00 131500,00%
novembre 6,00
décembre 28.00 1,00 -08.43%
Total 4eme timestre 20.00 1 323,00 4 482.07%
Total Général 250,00 29,00 2 202,67 7 495411 %
— — 12.97% _ 27.04%
ANALYSE 2 : Répartition mensuelle de vos ventes sur I'année 2019 (en Quanti
| 8% 100% |\ o
% | \
\/ N X
Années
— 2017 2018 r\')$
o 2019
janvier Q(, 2,00
[l Feriode sans vaieur [l 1er timestre B Ferode sans vaeur I | | 1YY ~ -2,00
[ 2emetrmestr= W 3eme tmestre [ 22me trimest | [mars 5.00 [ -3,00
] deme trimestre L deme trimesire Total 1er timestre 500 3,00
. . avril 4200
Année 2017 Année 20 mai el
3 juin D 480,00
Edité le : 12/05/2020 Total 2eme trimestre 242.00 480,00
juillet 105,00
aolit 54,00
septembre 120,00
Total 3eme trimestre 279,00
octobre 2.00 1 315,00 ©5 B50.00%
novembre 7,00
décembre 28,00 2,00 -02.86%
Total 4eme trimestre 30.00 132400 431333%
Total Général 247,00 30,00 2 080,00 6 833.33%
13.3™%

.

| 7

N/

24T

Wl Periode sans v aieur [ fer timesire
[0 2eme timestre [ 3eme trimastre
O 4ems timestre

Année 2019

Edité e : 12/05/2020

Page §

L'unité des valeurs (rappelée dans le titre) correspond a l'unité de statistique choisie dans le
paramétrage.
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3.4 Analyse 3 : Dynamisme de votre clientele

Bilan commercial

b) Dynamisme de vofre clientéle:

ANALYSE 3: Dynamisme de votre clientéle

R
%
©

o

a) MNombre de clients présents dans votre fichier a la date du bilan commercial: 43 clients tdnEiFn

\9\2‘
inactifs)

[
@;ﬂées
P
2017 ¢, W 2018 2019
Mombre de clients ayant acheté dans ['année {\J
& % - 4 14 260,00%
Dont nombre de clients ayant effectus leur premies C)"/
achat dans 'annses ~ 1 3
o
Mombre de clients ayant effectué leur demier achat b
dans les 2 années précédentes
{pas d'achat en année de reférence,
mais des achats en référence -1 ou référence -2) 10 2 2 -T7.76%
Mombre de clients ayant effectué keur demier achat
il y a au migins 3 ans (pas d'achat en année de
référence, en année de référence -1,
en année de référence -2 mais en année
de référence -3 ou antérisure) 16 18 18 12.50%
Mombre de clients actifs sans achat 14 14 9 -35.71%
34.45% 4,71%
26.47% ! 26.47%
2.45% 26,47%
5.85%
5,9%
|r=-u____ﬁ_ﬁ_ — - h——
| / I_-___--_ | I\ /
85.17% 47.06% 52,94%
Il Période sans valeur Il Aciifs 2017 Il Périnde sans valeur Il Aciifs 2018 Il Période sans valeur Il Actifs 2049
[ Mowyeaux 2017 Wl Aciifs 2015 - 2048 [ Howveaux 2015 W Aciifs 2016 - 2047 [ Mouveaux 2013 W Actifs 2007 - 2018
[ =ans achat oepuls 2015 [ =ans achat geouls 2016 [ Sans achat depuis 2017
Année 2017 Année 2018 Année 2018
Edité le - 13/05/2020 Page

Les clients inactifs sont les clients invisibles et inutilisables.
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Bilan commercial

3.5 Analyse 4 : Répartition des ventes par tranche de quantité et nombre de factures

Cette analyse N°4 comporte une page pour chacune des années, et une page pour un palmarés clients.

3.5.1 Pour les années N, N-1 et N-2

a) Pour 'année 2019 : Volume en Quantité

ANALYSE 4 : Répartition des ventes par tranche de Quantité et nombre de fa@“

N

0
)

s s s MNbre de Nbre de Nbre de Nbre de
Guankité a”l”e"'e} Nombre de t?;a".me Quantite @ Prix moyen clients clients clients clients
{en nombre) clients otal(e) (en moyen(ne) HT facturé une | facturé 2 fois | facturé 3 foiz | facturé plus
nombre} | (en nombre) Q seule fois de 3 fois
. ~
0az4 o 78.00 ag{% 118871 15.22 5 2 2
24448 . C}
2 56.00 i} 530.00 .46 2
3
48496 :)\J
964200 1 12000 12000 452,53 3.2 1
=a200 2 162800 014,00 10 002.29 5.47] 1 1
Total 14] 2 DB0.00 148.57 12 147,53 5.84) 8 3 3
XL
577%
2.60%
3,55%
14,26%
Bl Periods sans waleur [l 0 a 24 [=EELE
B Periode sans v aEeur [ 0324 [ 24348 - N
B 45336 962200 O - 3200 M 5acs Hs630 B - 3200
Mombre de clients par tranche Quantité par tranche
Edité le : 13/05/2020 Page 7
ST - - - -
3.5.2 Activité réalisée par le plus important client et les X plus importants clients
- . — Nl
ANALYSE 4 : Répartition des ventes par tranche de Quantité et nombre de fa@
d) Activité réalisée par le plus important client (en terme de Quantité) et les 20 plus imponants‘Ql'gﬂ..
< ~ Années
2017 O:\) 2018 2019
Quantité réalisée par le plus important client Q(,
{ en Quantité ) (_C-) 240,00 15.00 300,00 2568,87%
% en Quantité du client |e plus important Q 7
:> 87.17% 50,00%] 62,50%
CA HT du plus important client 225,80 180.00] 43913.40 2062007%
% CA réalizé par le plus important client 73.229% 50, 17%| 40 45%
PU moyen HT du plus important client 0,04 12.00] 3,78 -88.50%
Quantité réalisée par les 20 plus importants
clientz { en Quantits ) 247,00 30.00| 21080,00 683333%
% en Quantité des 20 clients les plus
importants 100.00% 100.00%| 100,00%
CA HT des 20 plus importants clients
308.10 289,14 12 147.53 3960.82%
% du CA réalisé par les 20 plus importants
clients 100.00% 100,00%) 100.00%
PU moyen HT des 20 plus impeortant client
1,35 2,97} 584 4142%
Edité le : 12/06/2020 Page 10

Si le dossier contient au moins une famille d’appellation « Champagne », la répartition des ventes se
fera uniquement sur I'appellation « Champagne ».
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3.6 Analyse 5 : Répartition des ventes par gamme

Ce tableau représente le CA et les quantités vendues par gamme.

Bilan commercial

@Les gammes se créent dans Parameétres\Articles\Parameétres Généraux\Onglet Gammes. Et
elle est a renseigner ci-besoin sur les fiches des articles dans l'onglet Identification.

ANALYSE 5 : Répartition des ventes par gamme &\Qt:k
Années
2017 N 2018 2019
Quantité CA total PU moyen Gu@? CA total PU moyen Quantité CaA total PU moyen
NQ)
Entree de gamme 245,00 2B 03] 1,14 %\ 412,00 1 658,60 4.03]
i
Moyenne gamme 2,00 18,17] ((9% 13.00 114,14 B.7B 1 058,00 5 B70.B3 554
Haut de gamme ‘L\) 1.00 5,00 5.00 5EB,00) 3 B41_26| 6.53)
X T
MNon affecte dans une gamme C_)Q(‘/ 16,00 180,00] L 11,26 22,000 676,83 30,77
J
18.E1%
3,35% 50,67%
99,19% ——
DE{% ' / 1,05%
- 25,17%
§53.35%

N Camme 1 Enrés de gamme I Gamme f : Enirée de gamme I Gamme 1 : Entrée de gamme

I camme 2 © Moy enne gamma N Gamme 2 Moy enne gamme N Gamme 2 Moyenne gamme

[ camme 3 : Haut e gamme [ Gamme 3 : Haut d2 gamme [ Zamme 3 : Haut de gamme

N Gamme 4 © Non affecle dans une gamme B Camme 4 © Non affecie dans une gamme N Camme £ Mon affecte dans une gamme

M Feriods 530 valew I Periode sans vakeur I Feriode sans valeur

Année 2017 (en Quantité) Année 2018 (en Guantité) Année 2013 (en Guantite)

Edité le : 13/05/2020 Page 11

®Si aucune gamme n'est créée, il affichera par défaut une ligne « Non affecté dans une gamme » dans
laquelle, il reportera la totalité du CA.
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Bilan commercial

3.7 Analyse 6 : Répartition des ventes par type de distribution

Ce tableau indique le CA, les quantités vendues et le nombre de factures par type de distribution.

Chaque type de distribution est un cas particulier dans la facturation :

Foires et salons : concerne les ventes avec une action commerciale renseignée dans la facture.

En dépots-relais : concerne les ventes dont le dépot de la facture est sélectionné dans les parameétres de
départ pour faire le bilan commercial. (Ex : on a le dép6t vigne dans certaine facture et on a sélectionné
le dépdt vigne pour faire le bilan commercial).

Livraison par nous-méme : concerne les ventes avec un transporteur (qui est coché « livraison par nous-
méme ») de renseigné dans la facture et ce transporteur est utilisé pour faire le bilan commercial (méme
principe que le dépot).

Ventes a la propriété : ce sont les factures qui ne rentrent dans aucunes autres catégories.

Expéditions : concerne les ventes avec un transporteur (qui n’est pas coché « livraison par nous-méme »)
renseigné dans la facture et ce transporteur est utilisé pour faire le bilan commercial.

ANALYSE 6: Répartition des ventes par type de distribution ’QI\Q\}‘
N
‘-@ Annéss
2017 \&\J 2018 2019
Quantité CA total Mombre de @h’nmé CA total Mombre de Quantité CA total Mombre de
factures e factures factures
Foires et salons Q.
En Dépdt-relais 243,00 25077 Cf(/ 2 30,00 200,14 3 2 068,00 12 025,03 a7
Livraison par nous-méme ~ J
Ventes a la propriété 4,00 43,33 “)V 2 12,00 122,50 3
Expéaditions N
43
/ ;__\ / _’_-\ / - \
f | { \ { \
|

|
100% |

\__/ N N

I Periogz sans valewr B Foies 2t saions I Periods sans valeur B Foires et salons I Feroos sans W alewr I Fowes st salns
[ En Dieptt-eias. B L0 TEE0N par Nous-mame [ En Dentt-elas B LV TESON par Nous-mame [ En Deptt-reiais: I Ly raSan par Nous-mame
[ ventes 3 la propréss I Expediions [ Wentes 3 |a prognété [ Expéditions [ Wentes & 13 proprsts [ Expediions

Année 2017 fen Quantité) Année 2013 (en Quantité) Année 2019 [en Quantité)

Depots-relais : ANDPA: ANDRE, ANDPAFC: andpa four, BACJE: BACHELET, DEPC1: DEPO1, MARRE: de la Marre, VIGNE: Démonsiration |sawigne

Transporteurs : DANZA: DAMZAS, MITJA: MITJAVILLE, MORTE: MORTELECQUE

Edité le : 13/05/2020 Page 12

@Un rappel des filtres sur les dépots et transporteurs choisis dans le paramétrage du bilan commercial
est indiqué en bas de page.
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Bilan commercial

3.8 Analyse 7 : Votre activité export
Ce tableau indique le CA et les quantités vendues selon le regroupement du pays de facturation (UE et HUE).

ANALYSE 7 : Votre activité export 'Q‘\C)
a) Mombre de clients étrangers actifs dans votre fichier clients: 11 \)\
b) Votre activité export - ,&Q\
<'\\.<’ Annges
2017 & 2018 2019
Quantite CAHT Q}éuanti[é CAHT Quantité CAHT

UE (,:'} 26,00 255.00
Hars UE ~~0 400 10.00
Total Export ~ 30,00 865,00
Total Ventes 247,00 308,10 30,00 200,14 2 080,00 12 147,53
% des ventes export 1.44% 7.12%

100 %
88.50%

B Fériode sans valeur Il Fériode sans valeur
U= e

[ Hers UE [ Hors UE

M Venie France Il Veniz France

Il Péricde sans valeur
I E

[ Hors UE

Wl Vents France

Année 2017 (en Quantité) Année 2018 (en Quantité) Année 2019 (en Quantité)

Page 13

Edité le : 13/05/2020

v' Les clients étrangers actifs : ce sont les clients « visibles » dont le pays de I'adresse de facturation est différent
de la France.

v UE : concerne les factures et avoirs dont le pays de taxation appartient a I'UE.

v' Hors UE : concerne les factures et avoirs dont le pays de taxation du document n’appartient pas a I'UE.

v Total des ventes : c'est le total des ventes a I'export et des ventes en France.

Cette documentation correspond a la version 13.70. Entre deux versions, des mises a jour du logiciel peuvent étre
opérées sans modification de la documentation. Flles sont présentées dans la documentation des nouveautés de la
version sur votre espace client.
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